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Medziaga bus paruosta taip, kad Zinios buty universalios, o

uzduotys bei namy darbai — individualiai kiekvienam.

ATSAKYSIME | KLAUSIMUS, KAIP:

e ugdyti ir panaudoti savo geriausias asmenines savybes
pardavimuose;
® pazinti ir suprasti savo klientus;

® komunikuoti su skirtingomis klienty grupemis;

® kurti tinkamiausius produktus savo klientams;

0 9 . 3 e pritaikyti efektyviausias technologijas;
A - e puoseléeti meile savo klientams;

e islaikyti gerus santykius su (kol kas) NEklientais;

e pasiekti, kad JUs visada batumeéte Nr.1 savo klienty sarase.

PIRMASIS SUSITIKIMAS

gL el MANO DOVANA JUMS!

l§m°kpardu°t‘! Pokalbis su Diana Zarumskiene apie tai, kaip pasiekti ir

islaikyti stipria emocine sveikata, kaip pardavimy veiklos

pagrinda.
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